DIGITAL FLOW - PREHLAD BLACK FRIDAY 3 ZMERANE BODY

Kvetinarstvo Luka: 3 veci, ktoré mozu stat
predaje na Black Friday

Pre pani Novakovu - web predajne (vymysleny priklad) - merané 16.10. 2026 na mobile

PRIKLAD S FIKTIVNOU PREDAJNOU - #Ité polia sa prispdsobuijt

1 Hlavny obsah sa na mobile naéita 4,8 s.

Google povaZuje za dobré do 2,5 s. Studia Deloitte pre Google namerala +8,4 %
konverzii v retaile za kazdu usetrent 0,1 s.

Merané v PageSpeed Insights - LCP mobil

2 Od odkazu na Instagrame po objednavku je to 5 tuknuti.

Bio — domovska stranka — menu — kategoria — produkt — ,,kupit“. Na stranke s
ponukou by to boli 2: ponuka — tlacidlo.

Poéitané na mobile, od odkazu v bio po tlaéidlo nakupu

3 Chyba stranka s ponukou na Black Friday: zlava je len v prispevkoch.

Kto pride z Google alebo zo zdielaného odkazu, nenajde cenu, termin ani podmienky
na jednom mieste.

Overené na webe a vo verejnom profile

Co by to vyriesilo pred 27. 11.

Stranka s ponukou a tlacidlom napojenym na to, o uz pouzivate, otestovana na mobile.
Hotova za 5 pracovnych dni od podkladov, s protokolom 12 bodov. -

digitalflowagency.eu Verejné meranie, bez pristupu k vasmu uctu. Objednavky do 13. 11.



